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MEiM Mehr Erfolg im Mittelstand

MEiM — DASTOR ZUM MITTELSTAND

ENTSCHEIDER UNTER SICH

Auf der MEIM sind Entscheider unter sich. Sie informieren
und vernetzen sich, tauschen Erfahrungen aus und vereinbaren
Geschaftliches.

Dariiber hinaus informieren erfahrene Unternehmer, Experten
und Wissenschaftler in Fachvortragen uber Trends, Ideen und
Erkenntnisse aus der Praxis. Kundenforen, Workshops, sowie
Unternehmens- und Produkt-Prasentationen erganzen den Kon-
gress.

Parallel dazu prasentieren etwa 90 Aussteller den Besuchern
anspruchsvolle Losungen fiir die Mittelstandler der Region.

FAMILIARE ATMOSPHARE

Auf einer MEIM entsteht schnell eine Stimmung, die beinahe schon
einen legendaren Ruf genieBt. Es ist eine »dichte« Atmosphare, die
Besucher schnell miteinander ins Gesprach kommen lasst.

Ein wichtiger Grund: Die Catering- und Getrankestationen befinden
sich direkt auf der Ausstellungsflache und nicht abseits des Geschehens.

EXPERTEN-IMAGE STARKEN

Ob kompetenter Vortrag oder gelungene Standkonzeption: Mit
spannenden Inhalten, innovativen Produkten oder beeindruckender
Fachkompetenz machen Sie Entscheider auf sich aufmerksam und so
zu lhren Kunden.

KUNDEN BINDEN

Schenken Sie lhren Kunden einen Tag auf der MEiM. In lhrem
Namen erhalten lhre Gaste eine personliche Eintrittskarte.
Sie gewihrt den Zugang zum Kongress mit seinem vielfaltigen
Informationsangebot, zur Ausstellung und, nicht zu vergessen, zum
weltgroBten Computermuseum, dem Heinz Nixdorf MuseumsForum.

ERFOLG MESSEN

Als Aussteller bzw. Referent erhalten Sie lhre personlichen
Zugangsdaten fur das MEiM-Onlineportal. Hier verschaffen sich
jederzeit einen Uberblick dariiber; wer Ihrer Einladung gefolgt
ist oder wie viele Zuhorer sich fur Ihren Fachvortrag interessie-
ren. Zusatzlich bietet das Portal die einfache Moglichkeit, direkt
Kunden, Interessenten und natiirlich Mitarbeiter einzuladen.
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BEKANNTHEIT STEIGERN

Auf www.meim.de greifen derzeit etwa 3.000
Besucher im Monat zu. Bereits durch den Eintrag
Ihres Unternehmensprofils in die Ausstellerliste
steigern Sie die Bekanntheit lhres Unternehmens
signifikant. Weitere Vorteile ergeben sich aus
der integrierten Kommunikation in der Bericht-
erstattung bei unseren Medienpartnern und in
unserer XING-Gruppe.

DER ALLES-INKLUSIVE-PREIS!

Freikarten, Kommunikation, Endreinigung, Internet,
Strom, Mittagessen und Rahmenprogramm sind
im Stand- bzw. Vortragspreis enthalten. Sie be-
zahlen also nur einmal, profitieren aber vom
vollen Programm!

FUR IHRE KUNDEN, IM BESUCHERTICKET

ENTHALTEN:

@ Zugang zur Ausstellung

@ Besuch aller Fachvortrage

@ Gutschein fiir einen kostenlosen
Mittagsimbiss

@ Rahmenprogramm mit Tombola und
abendlichem Get Together

WERDEN SIE AUSSTELLER — ZUM FESTPREIS

Ausstellerprasentation mit eigenem
Unternehmensprofil

Unternehmensvorstellung in der XING-Gruppe
»MEiM — Mehr Erfolg im Mittelstand«

Werbung / PR

Veroffentlichung in den Ausstellerlisten unserer
Medienpartner

Sonderkonditionen fiir Anzeigen und Berichte bei
unseren Medienpartnern

Messeplakate

Mustereinladungsschreiben

Bereitstellung des Veranstaltungs-Flyers mit eigener
Unternehmensprasentation

MEiM-Web-Banner fiir die Ankiindigung auf

Ihrer Homepage

Laden Sie unbegrenzt Gaste ein und verschenken Sie
jeweils ein Ticket im Wert von 99,00 €.

unbegrenzt Ausstellerausweise

bei A- und B-Standen inkl. Mobel

bei B- und C-Stand inkl. Teppichboden
Strom (230V)

WLAN-Zugang

Endreinigung der Standflache

Effiziente Vor- und Nachbereitung lhrer Kontakte
uber das MEiM-Onlineportal

Schnelles Einladen und unmittelbare Kontrolle der
angenommenen Einladungen
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MACHEN SIE KUNDEN GLUCKLICH

EIN TAG AUF DER MEIM ALS KOSTENFREIES GESCHENK

FUR IHRE KUNDEN

Im Stand- bzw. Vortragspreis sind Freikarten fiir |hre Gaste in
unbegrenzter Menge enthalten.

Nutzen Sie diese einmalige Chance so viele Kunden und andere
Entscheider einzuladen, wie Sie mochten. Die eingeladenen Gaste
werden lhnen dankbar sein, da sie in ihrem Namen einen kosten-
freien Zugang zu dieser einmaligen Informationsvielfalt und Netz-
werkplattform erhalten.

SPAREN SIE AUSSENDIENSTKOSTEN

Ein haufig vernachlassigter Aspekt der Einladungen sind die einges-
parten AuBendienstkosten fiir den ersten Kundenbesuch mit unge-
wissem Ergebnis. Anders auf der MEiM: Sie empfangen potenzielle
Neukunden in IhremVortrag und/ oder auf lhrem Messestand. Dort
haben Sie alle Informationen parat und konnen weitere Schritte bis
zur Auftragsvergabe vereinbaren.

Gutschein fiir

eine EINTRITTSKARTE

Wert 99,00 €
MEiM 2011
Kongressmesse fiir Entscheider
26. September, Buchungscode XYZ1234
Paderborn

Gleich anmelden unter www.meim.de

Dieser Gueschein ist keine Eintriteskarte. Bitte Iésen Sie den Gutschein bei Ihrer Registrierung und Anmeldung zur MEIM ein. Das kénnen Sie einfach und bequem unter
www.meim.de vornehmen. Sie erhalten ca. 2 lessetermin lhre Eintriceskarte per Post.
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Gutschein fur die Eintrittskarte
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MEEAM sesucher
IHR TAGUNGSPROGRAMM

9:00- 10:00 Uhr  BegriiBung und Erdffnungsvortrag
10:20 - 12:00 Uhr Fachvortrige & Ausstellung 1. Teil
12:20 - 13:00 Uhr  Mittagspause

13:20 - 14:00 Uhr  zweiter Hauptvortrag

14:20 - 17:00 Uhr Fachvortrige & Ausstellung 2.Teil
17.20- 1830 Uhr  MEiM-Perspektiven

18.40 - 19.00 Uhr Tombola

Ab 18:40 Uhr  Get together mit Abendimbiss

MEiM°MehrErfolg im Mittelstand




IHR MEIM-PORTAL
Webbasiertes, effizientes Marketingmanagement
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E_EH;E-._._._.,_ :- Eine erfolgreiche Teilnahme an der MEIM setzt eine griindliche

Vor- und Nachbereitung voraus. Besonders wichtig ist es, Kontakte
zu kniipfen und sie anschlieBend zu managen.

@ Effizientes Kontaktemanagement:

» Kontrolle der Anmeldezahlen tber Ihre Einladungen
bzw. lhren Buchungscode
Prasenzabfrage (wer ist und war am Messetag vor Ort)
Kontaktdaten lhrer Besucher (Name,Vorname, Unternehmen)
Anmeldezahlen zu Ihrem Fachvortrag
Redaktion Ihres Online-Unternehmensprofils
Redaktion lhres personalisierten Einladungsflyers
Titelabgleich mit anderen Fachvortragen
Einladungen per Knopfdruck online verschicken
Verwaltung der Ausstellerausweise
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Ausstellerbereich: Besucheranmeldungen
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MEDIADATEN

HERKUNFT DER MEiM-BESUCHER

(Umkreis 30 km

Umkreis 100 km

national

L D 45 %

D29 %

w
D26 % J

BRANCHEN-ZUGEHORIGKEIT
DER MEIM-BESUCHER

Automotive
Bauwirtschaft
Architektur
Consulting

Druck- & Verlagswesen

Einzelhandel

Event- & Messegewerbe
Finanzwirtschaft
Gastronomie & Hotelerie

GroBhandel

Immobilienwirtschaft

IT & Internet
Logistik
Marketing

Maschinenbau
Personaldienstleister
Presse
Rechtsberatung
Reinigungsgewerbe
Sicherheitsgewerbe
Software

Sprachen & Training
Steuerberatung
Telekommunikation
Tourismus & Reisen
Versicherungen
Wirtschaftspriifer
u.v.m.

ENTSCHEIDER-POSITIONEN
DER MEiM-BESUCHER

( |.Ebene® 2. Ebene®® 3.Ebene®®® | 4. Ebene"'ﬂ
L®48% D28 % 17 % Q7% J
° Vorstand, Geschaftsfihrer, Inhaber

oe Bereichsleiter; Abteilungsleiter
®®®  Teamleiter, Projektmanager, Produktmanager, Berater

®®e® Sonstige

. e Bielefeld

Miinster

®Hamm

Gilitersloh

Paderborn

® Soest

®Dortmund

® Detmold

e Hoxter

®Bad Driburg

® Warburg

KENNZAHLEN

Eckdaten: Standort Paderborn

Paderborn

GroBe der
Austellungs-
fliche

1.000 m?

Anzahl der
Standplitze

77

Erwartete
Besucher

1.500




UNSERE STANDKONZEPTE

VIEL SPIELRAUM FUR EINEN PERFEKTEN

MESSEAUFTRITT MIT INDIVIDUELLER NOTE.

So unterschiedlich wie die ausstellenden Unter-
nehmen sind auch ihre Produkte, Messeziele
und Budgets. Deshalb konnen Sie auf der MEiM
zwischen verschiedenen Moglichkeiten der
Prasentation wahlen.

INKLUSIV-LEISTUNGEN:

In allen unseren Standkonzepten (A bis C) sind immer
folgende Leistungen erhalten:
unbegrenzt Freikarten fiir lhre Gaste
unbegrenzt Ausstellerausweise
Ausstellerzugang zum MEiM-Portal
Strom (230V)

WLAN-Zugang

Endreinigung der Standflache
Werbung / PR

Werbemittel

A-STAND :

@ Arbeitsfliche: B = 900 mm x H = 600 mm

@ Monitor, Tastatur und Maus

@ Plakatierungsflache: B = 650 mm x H = 900 mm

690 EUR

B-STAND :

Standflache 5m? (2m x 2,5m)

inkl. Standmobel wahlweise mit:

Ix Stehtisch und 2x Stehhilfe oder

Ix Counter (Arbeitsplatz) und Ix Stehhilfe
anthrazitfarbener RIPS-Teppichboden
inkl.Wande

ab:1.190 EUR

C-STAND :

@ Freie Standflache (Kopf-, Reihen-, oder Eckstand)
@ ohne Wande, ohne Mobiliar

® von 4 m*-24 m?

@ anthrazitfarbener RIPS-Teppichboden

ab: 1.090 EUR

m&
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FACHVORTRAG

STARKEN SIE IHR EXPERTEN-IMAGE

Als Aussteller auf der MEIM machen Sie lhren Messeauftritt mit
einem Fachvortrag noch erfolgreicher. Die Idee: Mit einem Vortrag,
infor-mieren Sie die Entscheider und stirken lhr Experten-Image.
Sollten noch Fragen offen geblieben sein, laden Sie lhre Zuhorer ein-
fach auf lhren Messestand ein und erlautern dort Ihr Konzept noch
einmal im Detail.

INHALT:

@ 40 min. Fachvortrag

® Vortragsraum inkl. Prasentationstechnik

@ Themengebiet nach Wahl und Verfiigbarkeit oder Kundenforum
8 Kommunikation & Werbemittel

8 Unbegrenzte Besuchertickets inklusive

@ Bewertungssystem und Teilnehmermanagement

KUNDENFORUM

Im Vergleich zum Fachvortrag sind Sie in der Gestaltung lhres
»Kundenforums« wesentlich freier. Ob Sie eine Versammlung lhres
Unternehmerverbandes auf die MEiM verlegen, Trainings durchfihren,
Workshops veranstalten oder vor einer besonderen Kundengruppe
einen Vortrag halten mochten, mit dem Kundenforum haben Sie
die Gelegenheit dazu. Das Kundenforum wird in die »Print« und
»Online«-Kommunikation eingebunden. Moglich ist aber auch eine
»Closed-Shop«-Variante.

Auswahl der Vortragszeiten:

10:20 — 1 1:00 Uhr
11:20 — 12:00 Uhr
14:20 — 15:00 Uhr
15:20 — 16:00 Uhr
16:20 — 17:00 Uhr




TAGESPROGRAMM

» AB 8:00 UHR EINLASS UND FRUHSTUCK Trinken Sie nach
einer kurzen Registrierung erst einmal einen Kaffee oder Tee und
starken sich mit Brotchen, Obst u. a. leckeren Dingen fiir den vor
Ihnen liegenden Tag.

» 9:00 - 10:00 UHR BEGRUBUNG UND EROFFNUNGSVORTRAG
Jetzt geht’s los. Im groBen Vortragssaal heien Sie die Veranstalter
herzlich willkommen. AnschlieBend gibt es das erste motivierende,
informierende und oft auch unterhaltsame Impulsreferat des Tages.
Verpassen Sie es nicht!

» 10:20 — 12:00 UHR FACHVORTRAGE & AUSSTELLUNG |.TEIL
Ob Sie sich in einem der mehr als 12 Fachvortrage informieren, die am
Vormittag stattfinden, oder den Unternehmen auf der Ausstellungsflache
einen Besuch abstatten, jetzt ist die Gelegenheit, die besten Leistungs-
partner fur [hr Unternehmen zu finden.

» 12:20 - 13:00 UHR MITTAGSPAUSE Sie machen grundsitzlich
keine Mittagspause? Fiir den Tag auf der MEiM sollten Sie es sich an-
gewohnen. Denn nie war Netzwerken einfacher. Hunderte Entschei-
der tummeln sich jetzt vor den Topfen und an den Tischen.

P 13:20 - 14:00 UHR ZWEITER HAUPTVORTRAG Im Hauptsaal
halt ein weiterer Keyspeaker einen spannenden und informativen
Vortrag, den Sie nicht verpassen sollten.

P 14:20 — 17:00 UHR FACHVORTRAGE & AUSSTELLUNG 2. TEIL
Und weiter geht’s. Die nachsten Experten warten darauf, Sie in etwa
20 Fachvortragen lber die neuesten Trends aus Wissenschaft und
Praxis zu informieren. Auch das Standpersonal der Aussteller geht
gestarkt und motiviert in die zweite Halfte und freut sich, wenn Sie mal
vorbeischauen.

» 17.20 - 18.30 UHR MEIM-PERSPEKTIVEN Das dritte Hauptreferat
des Tages bildet traditionell den Abschluss des Kongresses. Hier er-
offnen wir unseren Gasten noch einmal eine andere Perspektive zum
Thema »Mehr Erfolg im Mittelstand«. Ob Vortrag, Podiumsdiskussion,
Multi-Visions-Vortrag, Kunst oder anderes — Wir lassen uns etwas
einfallen.

»18.40 - 19.00 UHR TOMBOLA Auch wenn die offizielle Verab-
schiedung hinter lhnen liegt, nach den MEiM-Perspektiven ist noch
lange nicht Schluss. Im Gegenteil, jetzt beginnt das Abendprogramm.
Und das geht mit der Tombola gleich spannend los.Wer sein Namens-
schild in die Lostrommel geworfen hat, bekommt nun die Chance auf
viele iiberraschende, hochwertige und niitzliche Preise.

» AB 18:40 UHR GET TOGETHER MIT ABENDIMBISS Wenn der
letzte Vortrag gehort, die letzten Standbesuche absolviert sind und die
Messetlite zum Bersten voll ist, dann ist es Zeit fir einen lockeren und
genussvollen Ausklang des Tages. GenieBBen Sie die Atmosphare, vertiefen
Sie die neu gewonnenen Kontakte und lassen Sie die Ereignisse des
Tages noch einmal auf sich wirken.
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DIESE AUSSTELLER SAGEN
» DASWAR MEIM ERFOLG! «

» Der Weg von Hamburg nach Paderborn lohnt sich fiir uns
in jedem Fall: Das MEiM-Konzept trifft mit dem Mix aus
Besuchern, Referenten und Ausstellern genau unsere Ziel-
gruppe, die wir mit unseren personalisierten Postkarten
Mailings ansprechen. Unser Angebot in der ungezwungenen
Atmospare der MEIM vorzustellen, ist jedesmal eine wir-
kungsvolle MarketingmaBnahme fiir Postalo.<( Amelie Krahl,
Geschaftsfiihrerin Postalo GmbH

» Fir mich war die MEiM dieses Jahr sehr erfolgreich. Die
Kontakte, die ich auf der Messe bekommen habe, waren
sehr gut. Die Besucher hatten groBes Interesse an meinem
Angebot und der Rahmen war wie immer gut gemacht. Be-
sten Dank allen, die diese Kongressmesse ermoglichen.«
Martin Fryburg, Paderborner Knigge-Akademie

= g::l:u l11:"l :',.--

Kostenloser|
Website-Check*

» Die Kongressmesse MEiM ist fiir uns, als eine der groBten
Paderborner Internetagenturen, das absolute Pflichtpro-
gramm zur Kundenpflege und Neukundengewinnung. Die
facettenreichen Vertriebskanale lassen vielfaltige Moglich-
keiten zur Kundengewinnung offen.Vor allem 201 | konnten
wir durch unser Engagement als Goldpartner in Paderborn
die Bekanntheit und das Image unseres Unternehmens si-
gnifikant steigern.{( Stephan Winter, Geschftsfiihrer LEONEX

»Als Hersteller von a.tent.o-Zelten und mobilen Prisenta-
tionssystemen nutzen wir die MEiM zur Kundenpflege und
Neukundengewinnung. Der personliche Kontakt auf der
Messe und die abwechslungsreichen Vortrage bieten uns
und unseren Kunden einen tollen Mehrwert und durch un-
sere Prasenz vor Ort konnen wir unsere Bekanntheit stetig
steigern.{( Daniel Schifer, Gebietsverkaufsleiter Mitte, HBS GmbH



»Als Video- und Audio-Produzent sowie Eventagentur
spricht unser Unternehmen regional eine breite Zielgruppe
an. Der Branchen-Mix bei Ausstellern und Besuchern der
MEiM ist darum besonders interessant fiir uns. Hier kon-
nen wir unsere Mediendienstleistungen optimal prasentie-
ren. Besonderen Dank richten wir an die MEiM fiir die gute
Zusammenarbeit bei der MEiM-TV-Produktion, die wir als
Partner tibernehmen durften. { Regine Gerent, Marketingleiterin ,

ams - Radio und MediaSolutions

» Fur uns als neuer Lettershop in Paderborn, war die Kon-
gressmesse MEiM 201 in Paderborn eine hervorragende
Plattform fir die Kundenpflege und Neukundengewinnung.
2010 konnten wir die Kongressmesse in Dortmund und Pa-
derborn als Besucher kennenlernen, daher fiel die Entschei-
dung fiir eine Teilnahme in Paderborn leichter. Letter One
GmbH i. G. konnte die Teilnahme in Paderborn als einen
groBen Erfolg verbuchen.« Franz-josef Pack, Geschiftsfiihrer Letter
One GmbH i.G.

»Als »Stimme des Mittelstands« und Unternehmensnetz-
werk begeistert und Uberzeugt uns die Kongressmesse
MEiM mit ihrem Konzept, der professionellen Umsetzung
und einem einzigartigen Ambiente immer wieder von Neu-
em. Fiir uns ist die MEiM die wichtigste Mittelstandsmesse
in Westfalen. Hier begriiBen wir viele unserer Mitgliedsun-
ternehmen entweder als Aussteller oder als Besucher. Wir
freuen uns, dass viele Entscheider in fuhrenden Positionen
diese Messe entdeckt haben. Wir freuen uns, dass wir als
Verbandspartner der MEiM kooperieren und dadurch mit
zum Erfolg beitragen konnen.{ Udo Wiemann und Peter Staudt,
BVMW Kreisgeschiftsfiihrer
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KONTAKT

Bei Fragen stehen wir Ihnen gerne zur Verfligung.

PROJEKTLEITUNG

Claudio Russo Alesi

MEiM GmbH

STADTLANFERT 7 = 33106 PADERBORN

FON +49 (0)5251 8792366 = FAX +49 (0)5251 8792367
inffo@meim.de = www.meim.de

PLATZ FUR IHRE NOTIZEN




FAX-FORMULAR

Bitte trennen Sie das Formular ab und faxen es an:

05251 87923-67

Unternehmen

Ansprechpartner

StraBe

PLZ/Ort

Telefon

E-Mail

26.SEPTEMBER 2012, MEiM PADERBORN

Bitte senden Sie mir folgende Informationen zu der MEiM in Paderborn zu:

( Bestellscheine Messestand

Bestellscheine Vortrage

Sponsoring

Mietmobel W

L Paderborn ]

(]

J

Weitere Informationen finden Sie unter www.meim.de.
Haben Sie Fragen? Schreiben Sie uns eine E-Mail an info@meim.de

oder rufen Sie uns an unter: 0525] 8792366.

mc



= www.mittelstandsmarketing.de

KONTAKT

MEiM GMBH

STADTLANFERT 7 = 33106 PADERBORN

FON +49 (0)5251 8792366 = FAX +49 (0)5251 8792367
inffo@meim.de = www.meim.de

Gestaltung & Text: Grothus & van Koten Mittelstandsmarketing KG
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